
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Die Voraussetzungen: 
» abgeschlossenes Ingenieur- / Wirtschaftsingenieurstudium oder vergleichbare Qualifikation 

» technische und kfm. Kompetenz im beratungsintensiven Vertrieb 

» mehrjährige Berufserfahrung im internationalen Vertrieb, idealerweise im Bereich technisch 

anspruchsvoller/erklärungsbedürftiger Produkte bzw. Systeme 

» selbstständig im Arbeiten, sicher im Auftreten, geschickt im Verhandeln 

» kommunikativ, durchsetzungsstark und teamfähig 

» gute Kenntnisse mit Office-Anwendungen, idealerweise Erfahrung mit CRM-Systemen/ERP- 

Systemen 

» Reisebereitschaft national wie international 

» gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift 

» verhandlungssicheres Englisch in Wort und Schrift 

Die wesentlichen Aufgaben:  
» Verantwortung für den weltweiten Keramikvertrieb im Bereich der 

Diagnostik bzw. Sicherheitstechnik 

» Erarbeitung von kundenspezifischen Lösungen 

» Konzeption, Anpassung und Umsetzung von 

geschäftsfeldbezogenen Marketing- und Vertriebsstrategien  

» Konsequenter Ausbau der Marktposition von QSIL Ceramics 

» Neukundenakquise im Rahmen der internationalen Expansion 

» Market Intelligence, Ermittlung von Marktinformationen und 

Erstellung Markt-/ Wettbewerbsanalysen, Budgetplanung und 

Forecast für den Verantwortungsbereich 

» New Business - Geschäftsentwicklung neuer keramischer 

Anwendungen 

» Repräsentation des Unternehmens in Verbänden und auf Messen 

Key Account Manager (m/w/d) 
als Leiter Geschäftsfeld Diagnostik oder Sicherheitstechnik 

Über uns:  
Als ein führender Anbieter von hochreinen Quarzglas-

Produkten und präziser Hochleistungskeramik 

ermöglichen wir den technischen Fortschritt.  

Unsere Produkte sind die Grundlage für innovative 

Anwendungen in verschiedenen Zukunftsbranchen.  

 

Mit unseren derzeit 750 Mitarbeitern an Standorten in 

Deutschland und den Niederlanden helfen wir unseren 

Kunden weltweit dabei, Visionen Wirklichkeit werden 

zu lassen. 

Die Abteilung Vertrieb der QSIL Ceramics GmbH benötigt Verstärkung.  

Wir bieten:  
» eine langfristige Perspektive in einem wachsenden Unternehmen 

» interessante, abwechslungsreiche Tätigkeit mit einem 

angemessenen Handlungsspielraum  in einem freundlichen, 

kompetenten und engagierten Team 

» einen Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung 

» Flexibilität im Arbeitsort 

Sie wollen dabei sein?  

Dann schicken Sie ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen per E-Mail an bewerbung.ceramics@qsil.com oder per Post an 

QSIL Ceramics GmbH, Triptiser Str. 22, 07955 Auma-Weidatal.  

 

Wir suchen für unseren Standort in Auma-Weidatal einen  

» DER ZUKUNFT DIE RICHTIGEN 
IMPULSE GEBEN.« 

sofort 
Wir suchen ab 

Weitere Informationen und alles zum Datenschutz: 

 www.qsil-ceramics.com 


